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Yrittäjien huipputuote: 

Hankintaneuvonta koko maassa

• Saada hankintayksiköt pyytämään 

tarjouksia siten, että pk-yritykset voivat 

osallistua.

• Saada pk-yritykset aktivoitua jättämään 

tarjouksia julkisiin hankintoihin.

• Kehittää hankintayksiköiden ja tarjoajien 

välistä vuoropuhelua.

• Saatavana maksutonta hankintaneuvontaa 

kunnille ja yrittäjille koko maassa.



Viisi näkökulmaa hankinnoissa hurmaamiseen

1. Osallistu markkinavuoropuheluun

• Saat tietoa markkinoiden tarjonnasta

• Pääset vaikuttamaan tarjouksen sisältöön

• Teet itsesi ja yrityksesi tunnetuksi 

• Vuoropuhelulla tarjouspyynnöt jalostuvat 

tarkoituksenmukaisemmiksi

• Kun kunta ymmärtää olla pyytämättä ylimääräistä tai 

epäolennaista, on helpompi tarjota

Muista: Sinä olet alan asiantuntija ja yrittäjä, kunta on asiakas

35 miljardia euroa 



Viisi näkökulmaa hyvään palveluhankintaan

2. Hyödynnä kysymys-vastausaika ja tarjoa!

• Pääset edelleen vaikuttamaan tarjouspyynnön sisältöön

• Lue vastaukset ennen tarjouspyynnön lähettämistä

3. Hoida asiakkaat hyvin 

4. Anna rakentavaa palautetta sopimuskautena

• Käy vuoropuhelua kunnan kanssa kauden aikana

35 miljardia euroa 



1. Lue tarjouspyyntö. Kiinnitä huomiota päivämääriin.

• Kysymysten jättämisen määräaika

• Vastausten antamisen määräaika

• Tarjouksen jättöaika

2. Hyödynnä kysymys-vastausaika.

3. Vastaa kaikkeen pyydettyyn ja vain pyydettyyn.

4. Ole ajoissa.

5. Käy huolellisesti läpi soveltuvuusvaatimukset, vähimmäisvaatimukset ja 

vertailuperusteet. 

Miten toimin tarjouspyynnön kanssa?



1. Euroissa

2. Tuoteryhmissä

3. Alue- tai kiinteistökohtaisesti

4. Valitse ensisijainen toimittaja ja täydentäjä

5. Aikaperusteisesti (puitesopimuksen sijaan)

• Esimerkiksi sopimuskaudella aikojen pilkkominen

6. Työvaihekohtaisesti

7. Tavarat ja palvelut erikseen

Osiin jakaminen



• Katso, pystyykö yrityksesi täyttämään soveltuvuusvaatimukset ja pystyt 

tarjoamaan hankintayksikön määrittämää hankinnan kohdetta.

• Keskeistä on, että osoitat tavaran, palvelun tai rakennusurakan olevan 

tarjouspyynnössä ja hankinta-asiakirjoissa esitettyjen vaatimusten mukainen.

• Yrityksen on huolehdittava, että annettu tarjoushinta pitää sisällään kaikki 

kustannukset, joiden on edellytetty olevan mukana tarjoushinnassa.

• Tarjoukseen ei kannata liittää omia sopimusehtoja.

Miten toimin tarjouspyynnön kanssa?



YRITYKSILLE 

BISNESTÄ 

HANKINNOISTA
Lataa maksuton hankintaopas! 

https://julkisethankinnat.yrittajat.fi/
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Kuntajohdon YRITTÄJYYSVALMENNUS
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HANKINTANEUVONTA
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Osallistu
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Kuntavaikuttajan UUTISKIRJE

Elinkeinopoliittinen MITTARISTO




